
7 ПРИЧИН, 
ПОЧЕМУ ВАШЕМУ БИЗНЕСУ 

НЕ СТОИТ ЗАПУСКАТЬ РЕКЛАМУ В СОЦСЕТЯХ

Виктория Исайчева, 

интернет-агентство Sabit



1. «НУ ПРОСТО, 

ЧТОБ БЫЛО»



2. «ЧЕМ ВЫ ВООБЩЕ ЗАНИМАЕТЕСЬ?»



3. У КОМПАНИИ НЕТ УТП

УНИКАЛЬНОЕ ТОРГОВОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ 

1. Почему должны 

у вас купить?

2. Чем вы отличаетесь 

от других?

3. Чем докажешь?



4. КЛИЕНТ НЕ ЗНАЕТ СВОЮ ЦА



5. НЕПРОДУМАННЫЙ СТАРТАП



6. У КЛИЕНТА НЕТ КОНКРЕТНОЙ ЦЕЛИ



7. КЛИЕНТ НЕ УМЕЕТ ПРОДАВАТЬ 

(И НЕ ХОЧЕТ УЧИТЬСЯ ЭТО ДЕЛАТЬ)



5 самых
ЧАСТЫХ ОШИБОК ПРИ ОБЩЕНИИ 

С КЛИЕНТАМИ В СОЦСЕТЯХ



1. КЛИЕНТ ДОЛГО ОТВЕЧАЕТ

17 апреля

3 мая



2. ГРУБО ИЛИ ФОРМАЛЬНО ОТВЕЧАЕТ



3. «ПОСМОТРИТЕ У НАС НА САЙТЕ»



4. НЕ ПРЕДЛАГАЕТ АЛЬТЕРНАТИВЫ



5. СОГЛАШАЕТСЯ С «Я ПОДУМАЮ»



СПЕЦИАЛИСТ НЕ ВСЕГДА ПЛОХОЙ :)



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!

ВАШИ ВОПРОСЫ?

Виктория Исайчева,

+7 927 651-67-65 

vika@sabit.ru

www.sabit.ru

facebook.com/sabit.ru

vk.com/sabit_ru


